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Un couple contraint de rendre des lingots d'or
trouvésilya 9 ans

5 UILLET2018 7 CBANQUE

Un couple découvre dans son jardin 28 lingots . Une chance, vous dites-
vous ! Pas vraiment. Prés de 10 ans aprés les avoir trouvés, la justice leur
demande de les rendre.

Les ennuis commencent lorsque Tracfin e st informé dAayérati c
piques » intervenant sur le compte bancaire du couple . Auditionné en 2013,
celui-c i réveéele | a provenance de | Aargent et p

services de police, la mairie ain si que la Banque de France.

L'enquéte se poursuit et est portée a la connaissance de l'ancienne propriétaire
delamaison qui sAestime | ésée et assignhe | e coucg

Estimant que cette derniére avait apporté des preuves tangibles de la propriété
des lingots, le TGl de Roanne condamne le couple a restituer les 5 lingots
quAi l a conservé et |l es sommes .percues de |

En plus des lingots a restituer, le couple doit donc effectivement rembour-
ser les 23 piéces vendues . Etlanote estsal éeY | eur valeur est
642 000 euros par la Cour de cassation.

Costa Rica : Bientot des salaires versés en crypto-
monnaies ?

23 JUILLET2018 7 CRYPTONAUTE

DAapr és | a | des soeiétés costagicaieas isgnt autorisées a
payer leurs employés en crypto -monnaie tant que le salaire minimum Ié-
gal est versé en monnaie fiduciaire.

Comme rapporte bitcoin.com, les travaille urs du Costa Rica pourraient bien-

tdt commencer a recevoir une partie de leur paie directement en crypto -
monnaies comme le bitcoin. La Iégislation Costaricaine permet aux entreprises

de rémunérer leurs salariés avec des biens , & condition que le salaire min -
mum Iégal soit payé en devise fiduciaire.

Rol ando Perl aza Perez, avocat pour | e cabin
type de paiement ne remplacera jamais lamonnaie -f i at . CAest pl ut ot
proposée aux travailleurs pour obtenir de lacrypto -monn ai e . j

LAannée deBanquecenggle du CostaRica a publié une directive qui

ne reconnait pas les monnaies virtuelles comme des actifs du systéme ban-

caire national .Cependant, de pl us en plus dAentr(eopri ses
tamment dans le tourisme) accepteraient ce mode de paiement . En outre, le

Costa Rica serait un endroit apprécié des mineurs de crypto -monnaies grace a

ses différentes sources eEMdsAvdmeEer gi es renouvel
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Cardif IARD prend son envol et affiche déja de
grosses ambitions sur le marché de la bancassu-
rance et du dommage

5 UILLET2018 7 ASSURANCE BANQUE 2.0

Co-fondée par BNP Paribas et le Groupe Matmut, BNP Paribas IARD entre
ofici el | ement en s c eehpFoposeudéjd une dodvelle offre.
Cette mise sur orbite sAinscrit dans | e pl

A horizon 2020, BNP Paribas a pour objectif d Aéqui per 12 % de ses
ticuliers et de multiplier par tro is |les ventes de contrats d
mages . Ces objectifs ambitieux sont portés par la volonté du Groupe de faire

de | Nassurance de biens un produjiadméche « Bal
titre que | es moyens de pai ementajresl Népargne

Depuis octobre 2017, la Banque de Détail en France a mis en place un plan

de développement des compétences spécifique s ANappuy amparcosrs r

innovant de formation , afin de renforcer la capacité des 15 000 collaborateurs

du réseau a répondre aux besoins de couverture dommages de leurs clients.

Les experts de | a nouvelle compagnie dAassu
ter cette organisation.

Les Caisses d'Epargne cédent aux sirénes de la
banque « low cost »

4 JILLET2018 z LES ECHOS

Jusqu'ici treés attaché a privilégier la valorisation de son réseau d'agence,
I'établissement banc  aire mutualiste va lancer une offre 100 % en ligne
pour attirer les Millénial s.

Dans les prochaines semaines, les Caisses d'Epargne vont inaugurer une
offre bancaire 100 % a distance , dans la lignée de celle lancée en fin d'année
2017 par le Crédit Agricol e pour contrer 'arrivée d'Orange Bank, « EKO ».

Baptisée « Enjoy » et facturée une vingtaine d'euros par an  , l'offre « low cost
» des Caisses dEpargne visera en priorité les « Millenials » en leur fournissant
des services bancaires de base (carte bancaire a autorisation systématique, un
chéquier, la gestion de ses comptes & distance). Et si le client le souhaite, elle
pourra étre étendue a d'autres produits de crédit, d'épargne ou d'assurance.
A la différence de celle du Crédit Agricole, cette offre ne d onnera toutefois
pas accés aux réseaux d'agences des Caisses d'  Epargne .
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Comment Natixis veut accélérer le verdissement
de ses financements

11 JUILLET2018 z LES ECHOS

La filiale du groupe BPCE va déployer d'ici a début 2019 un mécanisme in-
terne d'allocation du capital destiné a favoriser les financements verts.

Pour accélérer le verdissement de ses portefeuilles, Natixis a décidé dAassoci er
la notion de projets verts a celle de rentabilité.  La banque vient en effet d'inau-

gurer en interne une nouvelle méthode de pondération de s es opérations

de financement  qui permettra a ses chargés de clientéle de sous-pondérer en

capital un crédit octroyé a un projet jugé favorable pour I'environnement

et, a l'inverse, d'en surpondérer un autre qui serait jugé trop émetteur de CO2.

Eprouvée sur quatre secteurs  ces six derniers mois - l'immobilier, I'automo-
bile, I'électricité et les mines -, cette méthodologie doit étre étendue a la
quasi -totalité des secteurs financés par Natixis d'ici a début 2019

Les financements souverains, aux banques, aux compagnies d'assurances ou
encore aux gestionnaires d'actifs seront exclus de la démarche car leur impact
environnemental « reste difficile a mesurer », précise la banque.

Heoh veut doper les microdons
LE DON : ACCESSIBLE, 12 JUILLET2018 z LES ECHOS

INNOVANT ETSECURISE

La jeune pousse vient d'obtenir un agrément d'établissement de paie-
ment qui va lui permettre de dépl oyer massivement sa solution digitale de
collecte de dons.

Aprés une petite poignée d'années de rodage, la jeune pousse  Heoh , spécialiste
du microdon, compte changer de braquet. Elle vient d'obtenir un agrément
d'établissement de paiement auprés du régulat eur bancaire (ACPR) qui va lui
permettre de déployer massivement sa solution digitale de collecte de

dons a la caisse des commergants ou en ligne.

Ce premier agrément du genre dans le secteur de la solidarité ~ permet de tracer
de bouten boutlesdons et de garantir achaque consommateur  que l'asso-
ciation qu'il souhaite aider recevra bien les fonds.

La jeune pousse devrait par ailleurs séduire nombre d'acteurs du secteur de
I'action sociale, du monde patrimonial et des associations alors que ceux  -ci pei-
nent de plus en plus a attirer les dons.

11, avenue de | AN@QPK¥566020005001 Pari s
consulting ~ © copyright csaconsulting  z all rights reserved 6/ 28


https://www.lesechos.fr/finance-marches/banque-assurances/0301950175779-comment-natixis-veut-accelerer-le-verdissement-de-ses-financements-2191452.php
https://www.lesechos.fr/finance-marches/banque-assurances/0301961653308-heoh-veut-doper-les-microdons-2191679.php

LE BULLETIN DE VEILLE

Bl a8

JUILLET 201¢ @

Blanchiment et lutte contre le terrorisme : Revolut
passe a l'offensive
19 JUILLET2018 z CBANQUE

La néobangue annonc elogicielanhéhoract ke suevirdé la d A 1 n
conformité des comptes.

Revol ut annonce |l a mise en service dAun «
technologie » afin d'améliorer la tracabilité des compt es. En fonction du com-
portement de ses utilisateurs, de leurs habitudes de dépenses, le logiciel leur

assigne une note. Revolut se sert ensuite de ce score, censé évaluer le risque
dAune opérati on efixer gsNimites de dépenses persqnrau r li-

sées.

LAalgorithme permetdeégalnemarntr er nos effort:
sur les activités suspectes » , souligne Alan Chang, vice -président des opérations

de | a fintech. LAout il devrait étre dépl oy
b an g u e lafinAlu mois.

Ofi, Crystal et Apicil souhaitent racheter la plate-
forme Finaveo & Associés
19 JUILLET2018  LATRIBUNEEE L AASSURANCE

Of i, Crystal et Apicil, réunis aentréssei n dAu
en discussions exclusives en vue de la reprise de Finaveo & Associés ,

leader des plateformes bancaires pour les compte -titres, PEA et PEAPME

aupres des CGP.

Sous réserve d'approbation par TACPR |, ce projet de rachat devrait donner
naissance a une nouvelle plateforme -métier de référence, a l'avant -garde de
la digitalisation, et qui proposerait & une clientéle de CGP un middle office

de tres haut niveau , des outils r éduisant au strict nécessaire leurs démarches
administratives et une large offre multi  -produits et services, en architecture ou-
verte, répondant a leurs besoins.

Les projets définis par Finaveo & Associés seront poursuivis par le consortium,

et ce dans le respect des valeurs sur lesquelles repose le développement de la
plateforme depuis son lancement, au service des conseillers en gestion de pa-

trimoine.
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Le cash-back arrive, mais la France s'interroge sur
la fin des espéces
27 JUILLET2018 7z LA TRIBUNE

Le Sénat a adopté le texte transposant la derniére directive européenne sur
les services de paiement (DSP2). Ce texte légalise , entre autres, la pratique
du retrait d'especes complémentaires aupres d'un commercant lors

d'un achat en magasin

Cette pratique, déja courante au Royaume -Uni ou en Allemagne, va (peut -étre)
changer les habitudes d es consommateurs francais. |l sera en effet possible
désormais de retirer du liquide dans les commerces lors d'un achat par

carte bancaire : par exemple, on pourra faire 15 euros de courses dans une
épicerie, payer 20 euros et récupérer 5 euros en especes.

Le cash-back est Iégalisé par la directive européenne sur les services de
paiement qui a été définitivement adoptée ce mercredi. Le Sénat a voté en
séance mercredi soir le texte transposant cette directive, sans apporter finale-
ment de modification au tex te issu de I'Assemblée nationale.

Cette directive a été congue initialement afin d'adapter le cadre juridique
aux nouveaux services , notamment numériques, et aux nouveaux acteurs
les startups de la Fintech.

L'API bancaire qui facilite la location immobiliere
23 JUILLET2018 CAEST PASEEMON 4D

Goodlord, une plate -forme de gestion des processus de location de pro-
priété immobiliere, qui  s'appuie sur les interfaces de TruelLayer pour va-
lider les références financieres des chercheurs de logement.

Les usages immédiats des données bancaires Z que rend désormais facile-
ment accessible la réglem entation z dans le cadre de la location d'un appar-
tement ou d'une maison sont évidents . En premier lieu, Goodlord propose
aux demandeurs une évaluation de leur capacité de paiement de loyer , en
fonction, notamment, de leurs revenus et des ratios couramment pratiqués. Par
la suite, au moment de signer le bail, les mémes informations permettent de
garantir au propriétaire la « solvabilité » de son locataire

Pour les consommateurs dont I'établissement principal fait partie des banques
que couvre TruelLayer a c e jour (représentant environ 90% de la population de
Grande -Bretagne), le dispositif permet d'accélérer le processus de contrble
d'éligibilité . En accordant un accées aux données de leur compte, ils obtien-

nent une réponse quasiment instantanée , au lieu des quelques jours que
prennent parfois les agents professionnels. Pour les bailleurs, il offre en outre
une fiabilité a (presque) toute épreuve, face aux risques de documents falsifiés

et autres tentatives de fraudes gu'ils rencontrent régulierement.
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A La Maif lance I'assurance automobile a la minute
i 2 VILLET2018 7 LE ECHOS
T et st D e
[Réduisez le tarif de votre assurance auto ° S . . .
ARAISSNS. =l Le groupe niortais s'aventure dans l'assurance « pay when you drive ».
I (oo o] TR

Il s'appuie sur sa filiale Altima pour tester ce nouveau concept.

C'est un nouveau type d'assurance automobile qui arrive sur les routes fran-
caises. La Maif a lancé lundi, via sa filiale Altima Assurances, une offre facturée
alaminute . Avec ce contrat, le véhicule est couvert de maniére permanente
par des garanties obligatoires de base - pour une somme de 25 euros par
mois pour un assuré ayant un bonus de 50 % - tandis que chaque minute pas-
sée au volant codte 2 centimes. Cette solution d'assurance con nectée repose
sur un boitier installé dans le véhicule, le compteur se déclenchant quand le
conducteur active son smartphone en mode Bluetooth.

L'assureur niortais n'est pas le premier a se positionner sur ce créneau du « pay
when you drive » («payez quand vous conduisez »). L'assurtech Wilov propose
déja une offre similaire qui fait payer I'assuré par tranche de 24 heures chaque
fois qu'il prend sa voiture, en plus d'un forfait mensuel de base.

Santé collective : ViaSanté simplifie son offre
e 11JUILLET2018ZL AARGUS DEANCRAASS

FLEXEOSANTE,

La mutuelle du groupe AG2R La Mondiale annonce une version simpl ifiée et
plus compétitive de son offre dédiée aux dirigeants et salariés de TPE -PME.

Pour une meilleure compréhension de son offre de santé collective, ViaSanté ,

la mutuelle nationale du groupe AG2R La Mondiale, lance une version simpli-

fiée et plus compéti  tive de sa gamme Flexéosanté destinée aux salariés et

dirigeants de TPE -PME. Le nombre de niveaux a été divisé par deux, pour étre

ramené a six, avec des améliorations de garanties, notamment en dentaire sur

toutes les formules, sans impact tarifaire sur | es contrats déja en portefeuille.

Pour une mise en gestion plus rapide, Viasanté propose la signature du contrat

démat érialisée et, pour |l es salariés, |l a so
néficiaires en ligne via leur espace adhérent.

Autre amélior ation, toutes les formules intégrent désormais la téléconsultation

médicale, en partenariat avec MedecinDirect, et le nouveau service SimpliSanté.

Ce dernier est une prestation dAaccompaghem
et salariés a mieux concilier vie personnelle et vie professionnelle.
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5 JUILLET2018 Z TRIBUNE ASSURANCE

MGEN-Maif : Une offre santé commune sera com-

ENSEMBLE POUR VOTRE SANTE Le 4 octobre 2017, le groupe MGEN, la Maif et le groupe Vyv ont signé une
l ettre dAintention visant a renforcer l eur
de nouvelles pistes de synergies.
Ussues de | AEducat i auourniala seaondeduerre mdndiater é é e s

par des enseignantes et enseignants pour faire face aux aléas de la vie, les deux

mutuelles sont proches depuis le début.

Elles ont initié plusieurs chantiers deés la prochaine rentrée scolaire qui  visent
aconsolider| es positions sur | AEducation nationa
majeurs du monde éducatif . Dans le cadre de cette collaboration, le groupe

Vyv a choisi le groupe Maif et sa filiale d'assurance vie Parnasse Maif comme
partenaire, aux cotés de Mutex, pour comm ercialiser une nouvelle offre d'assu-
rance vie dés juin 2019. " Ce choix concrétise la volonté de collaboration multisec-
torielle entre les deux groupes mutualistes et constitue la premiere étape dans la
recherche de synergies communes,'selon un communiqué .

12 JUILLET2018 z AG2R LA MONDIALE

consulting

Dével oppée avec VUASAN
avec la start-up Pangée, cette o f f r e
vélo a un ensemble de

AG2R LA MONDIALE encourage depuis plusieurs années le grand public
a faire du vélo : ce sport universel, accessible a tous et a tout age, est en
effet trés approprié pour se maintenir en forme et en bonne santé.

Ag2r La Mondiale lance son offre de location de
vélo longue durée alliant équipement et services

TE, |l a mutuelle dAAG2R
combine | a |l ocation | o
services dAasdalast ance

possibilité dAa dréseoueparfaileesen éguipamerns et assurer
sa sécurité : casque, GPS, support smartphone, antivol, etc.

Un choix trés large avec plus de 300 références proposées

pondre a tous les usages et de répondre a toutes les envies.

afin de corres-

Des équipements d estinés a la mobilité sur des distances courtes sont égale-

me nt di sponi bl es tr

ottinettes

et

gyropod

mois pour une durée de 12 a 48 mois, le vélo est livré & domicile, monté et réglé

donc prét a rouler.
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LCL LANCE LE PROGRAMME

« LCL SMARTBUSINESS » POUR
ACCOMPAGNER LES PME-ETI
DANS LEURS PROJETS DE
TRANSFORMATION ET
D'INNOVATION

Ve, 3 user 2018

1ble G conseil en guidant ses clients
narials priviegies avec des  entreprises

Slice

XL Catlin to Build World’s First On-
Demand Cyber Insurance Solution with

Slice ICS

ByEm

avenue
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« LCL SmartBusiness » un programme exclusif et
complet de conseils en transformation aux PME et
ETI

17 JUILLET2018 z ASSURANCE ET BAQUE 2.0
La banque propose aux PME/ PMU un

ment dans son réle de tiers de confiance et de conseil auprés de ces
structures . Il ouvre la porte a différentes prestations

programm

Prestationstel | es que | a
réseau digital de

mi se en ouvr 8ynidira ,¥r oj et s
pépiniéres et d/Mancccuébsatae L
un annuaire qualifié de 3 500 startups actives (pépiniéres, incubateurs, accé-
| érateur pl@e-formedifh@ppel s Poprrojceotnd i er | a
a usage illimité avec constitution de discussions publiques, privées ou fer-
mées ; Protection contre la cybercriminalité avec Provadys, société de conseil
et dAaudit en s éc diagnostiédeil ma maturiheyber g-séeurité
(dont RGPD) permettant de mesurer | Aexposi't
utilisateurs sur les risques et la conduite a tenir face a une cyber attaque ; ré-
ponse a incidents de sécurité.

mi s e

Intelligence artificielle : XL Catlin va proposer une
assurance cyber a la demande

26 JUILLET2018ZL AARGUS WEANCEAASS

L'assureur spéci aliste des risques d'entreprise XL Catlin investit le marché
de l'assurance a la demande |, en lancant une solution destinée a protéger
les PME américaines contre les risques cyber

Slice Labs, start-up spéciali sée dans | ANassu-Umaspace a |
annoncé, ce 25 juillet, qgwpAXlmi @atel isrol ailtli aint
surance cyber a la demande pour les petites et moyennes entreprises
(PME) américaines . La solution sera congue
rance Cloud ServicesTM (ICS) de Slice.

avec | A

« Les PME sont confrontées aux mémes risques cyber que les grandes entreprises.

Mal heureusement, il est rare quAelles dispo
diées a |l a sécurité de | Ainfor madigueodbhnque | €
Coletti, directeur de |l a souscr i ptUns &, cyb
Nousavons décidé de coll aborer avec Slice polt

voulons en faire un produit facile a comprendre et a acheter pour les PME, afin
qguNhebk soient mi eux équipées et protégées ¢
avoir une attaque cyber ».

de | N@pP¥566020005001 Pari s
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AXA Banque veut renforcer la fidélité de ses clients

24 JUILLET2018 7 LES ECHOS

THE COGNITIVE
BANKING BRAIN

Make everyday banking personal.

Le service de banque en ligne de l'assureur vient de nouer un  partenariat
avec une fintech pour aider ses clients a gérer leur argent.

SEE HOW BANKS USE A| TODAY >

]
AT
AXA Banque cherche a améliorer ses services pour fidéliser ses clients. Derniers
exemples en date : le service de banque de l'assureur francais a refondu son
application pour la rendre plus simple d'utilisation et a noué en début d'année
un partenariat avec la fintech basée aux Etats -Unis et en Israél, Personetics, afin

d'aider ses utilisateurs a piloter leur argent.

« Nous voulons que notre application devienne un assistant personnel bancaire »,
explique Marie -Cécile Plessix, directrice générale de la banque. Gréce a la tech-
nologie de Personetics, les clients d'Axa Banque devraient, d'ici a la fin de

2018, étre alertés en cas d'opération inhabituelle sur leur compte ou se

voir proposer de placer leur argent en cas d'excédent de liquidités . L'idée
est d'offrir u n service plus personnalisé aux clients.

CaixaBank, ses agences et ses boutiques
3 WILLET2018 7 CBANQUE

Comme | a plupart de ses cons ccWCaisBasku opéen
réduit progressivement la dimension de son réseau , Qui vient de passer

sous la barre des 5 000 agences en 2017. Pour autant, il n'est pas question

pour elle de renier sa stratégie de présence physique et elle expéri-

mente quelques options originales pour la revivifier.

Aprés l'ouverture d'un café culturel associé a sa banque mobile , CaixaBank

surprend encore une fois en inaugurant, a Malaga , un magasin d'électron ique ,

avec ses rayons dédiés a l'informatique, l'audio -vi suel , | " él ectromén
senté comme un pilote, ce « Family Store » constitue une sorte de prolongement

« en dur » de la boutique en ligne « Compra Estrella » de I'établissement, offrant

au consomm ateur une expérience enrichie, avec démonstrations des produits,

livraison gratuite, support et service aprés -vente.

Le lien avec les métiers d'origine de CaixaBank se retrouve dans les solu-

tions de financement réservées a ses clients existants et la possibilité de
souscrire une assurance sur tous les produits achetés . CaixaBank se vante
du succes de sa plate -forme web (sur laquelle elle affirme avoir vendu 114 000
articles au cours du premier trimestre 2018) et espére capitaliser sur ces résul-
tats avec sa nouvelle implantation.

11, avenue de | AN@QpPE66020005001 Pari s
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dases - e (@) Assurance emprunteur : Logic-lmmo et April si-

e gnent un partenariat
7 EN\;IE D;E&mo;‘usea JUSQU'A 15000 €

NS SUR EASSIRANCEDE PUET DE VOTRE 10 JUILLET2018ZL AARGUS [RBNCEAASU
% % ® mmm Le courtier grossiste et | e pontdéadébe |IAanno
sNassouai faci liter |l es démarches de 1 echerc
emprunteur pour | es porteurs dAun projet dAache

78% des futurs acquéreurs immobiliers prévoient de souscrire u  n crédit immo-

bilier dans | e cadre de | eur acquisition, s
publié par Logic -4 mmo . Fort de ce constat, |l e portai
décidé de signer un partenariat avec April.

Le but ? Donner aux utilisateurs de Logic-Immo un acces a des informations et
a un outil de devis en |ligne afin quAils s
| Nassurance emmpAvaRgt eur

+Simple et Malakoff Médéric lancent une offre de
prévoyance 100% digitale pour les indépendants

11 JUILLET2018ZL A TR U B U NESURARCH. A

(AOF)-+ Si mpl e. fr, spécialiste de EleNesttss r ance
vailleurs indépendants, et Malakoff Médéric, acteur majeur de la protection

sociale complémentaire, ont lancé la  premiére offre de prévoyance indivi-

duelle pour les indépendants 100% en ligne

Ce dispositif constitue une nouvelle étape du parten  ariat entre +Simple.fr et Ma-

lakoff Médéric visant a proposer aux indépendants des offres santé et pré-
voyance 100% digitales. Cet t e of fre sAadresse dans un pr
(Vendeurs a domicile indépendants) et aux indépendants du secteur des

BET (Bureau dAétudes techniques).

"Cette nouvelle étape de notre partenariat avec +Simple.fr s'inscrit dans une stratégie
de développement visant aassurer notre présence sur I'ensemble des canaux de
distribution pour proposer une offre compléte en santé et prévoy ance aux in-
dépendants . La mise en place de cette plateforme inédite, offrira a nos clients da-
vantage de souplesse, de transparence et d'efficacité dans le choix de leur contrat de
prévoyance", a déclaré Christophe Scherrer, directeur général délégué de Mal a-
koff Médéric.

11, avenue de | AN@QPK¥566020005001 Pari s
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KissKissBankBank investit les bureaux de poste
8 JUILLET2018zCAEST PAS MON UDEE !

> ’ - , N ‘ Sept ans aprés leur premier partenariat et un an aprées l'acquisition de Kiss-
;’ » Qe [SissKiss KissBankBank, La Banque Postale entame  cet été une vaste opération
v o N Bank Bank E35iE

de déploiement de la finance participative dans les bureaux de poste ,
destinée a familiariser a la fois les clients et les conseillers de I'établissement
a cet instrument encore trop méconnu.

Inaugurée a Lyon le 4 juillet en présence des dirigeants de La Banque Postale,
du réseau de La Poste et de KissKissBankBank, la tourné e rassemblera des
experts du crowdfunding et des porteurs de projets au cours de 200 ren-
contres organisées dans toute la France , jusqu'a la fin de 2019. Naturelle-
ment, ces « KissKiss Datings » ont d'abord pour vocation de donner l'occasion
aux personnes dé sireuses de lancer un projet de découvrir une méthode de fi-
nancment a laquelle elles ne pensent pas toujours.

En parallele, il s'agit également de compléter et enrichir, avec un contact de
proximité, la campagne de sensibilisation qu'a menée la banque aupr es de
ses conseillers . A terme, 'ambition est d'intégrer de maniére transparente le
financement participatif 7z en donation avec contrepartie, avec KissKissBank-
Bank, ou en crédit, avec son autre plate -forme Lendopolis z dans la panoplie des
solutions propo sées a ses clients (et en les mixant, éventuellement), en fonction
de leurs besoins, de leur contexte et de leurs préférences.

Débuts encourageants pour l'assurance de |'éco-
nomie collaborative

FyS—

20 JUILLET2018 7 LES ECHOS

de la lacation de

Les assureurs qui se sont lancés sur ce nouveau marché font état de fortes
croissances. Leur défi est d'arriver a mieux tarifer ces risques nouveaux

55 {
?ﬁﬁ plln%;{arAe i \'-‘; )
- owmeg | ‘fﬁaﬁ“‘;

Les assureurs misent plus que jamais sur le développement de I'économie dite

« du partage » ou « collaborative ». Allianz France est ainsi devenu cette se-
maine l'assureur de Wikicampers, une plate -forme spécialisée dans la lo-
cation de camping -cars entre particuliers . Comme ses concurrents AXA
France ou la Maif, eux aussi trés investis sur ce nouveau marché, il a déja plu-
sieurs autres partenariats de ce type.

Les assureurs qui se risquent sur ce marché doivent résoudre une équation
complexe . Ces nouveaux modes de consommation vienne nt en effet bous-
culer leurs schémas traditionnels puisqu' il ne s'agit plus d'assurer la pro-
priété d'un bien, mais son usage. L'affaire est d'autant plus ardue que le loge-
ment ou la voiture sont loués par des personnes qu'ils ne connaissent pas. S'y
ajoute aussi un faible historique en matiére de sinistralité, qui rend encore plus
délicat la fixation des tarifs.

11, avenue de | AN@QPK¥566020005001 Pari s
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Mastercard prépare I'ére post-carte
19 JUILLET2018zCAEST PAS MON UDEE !

@ Bien gu'elle semble installée pour toujours dans la vie quotidienne des con-
sommateurs des pays occidentaux, la carte de paiement devrait mainte-
nant lais ser sa place a des instruments mieux adaptés au monde con-
necté contemporain. Dans un élan de rupture avec le dilemme de l'innova-
teur, Mastercard explore concrétement une telle piste.

Simple,speedy and sécure

Lors de son acquisition, en 2016, de Vocalink, le spécialiste des cartes trouvait

dans la corbeille Zapp et sa solution « Pay by Bank », lancée I'année précédente

pour permettre le reglement des achats sur internet par l'intermédiaire des ap-

plications de banque en ligne , en capitalisant sur le systéme de virement instan-

tané Faster Payments. Etant directement concurrente de son activité historique,

on aurait pu croire que Mastercard all ait

Ce n'est pourtant pas le choix qui se dessine, puisqu'un partenariat vient
d'étre conclu entre Vocalink et Worldpay, un des leade rs des plates -formes
de paiement en ligne, afin d'intégrer l'option « Pay by Bank » dans ces der-

nieres , lui offrant ainsi une exposition importante aupres de marchands de pre-
mier plan. En paralléle, le service, qui n'était jusqu'alors disponible que dans| e
porte -monnaie virtuel Pinglt de Barclays, devrait étre adopté par d'autres
banques (a commencer par HSBC, dés cette année).

Tranzaco, entremetteur de la banque des PME
25 JUILLET2018 CAEST PAS MON UDEE !

Transact Business.

A OREEF IR Cosystem Une des raisons pour lesquelles les banques ont du mal a répondre aux be-

- soins des petites entreprises est qu'elles ne sont pas structurées pour con-
sidérer que chacun de ces clients est un cas particulier qui exige des solu-
tions personnalisé es. A Singapour, la place de marché de Tranzaco vise a
réconcilier les contraintes des unes et des autres.

La jeune pousse ne prétend pas rendre I'acceés aux services financiers totale-

ment transparent et immédiat.  Sa préoccupation principale est d'aider les

chefs d'entreprise a trouver un interlocuteur capable de comprendre leur

probléme spécifique et de le traiter au mieux . Les démarches administratives

qui permettront ensuite de matérialiser la relation commerciale promise restent

(pour l'instant ?) en deh ors de son périmeétre. En ce sens, Tranzaco est un peu

|l e Match.com de | a banque pour | es PMEY

La comparaison est d'autant plus valide que I'ambition de la startup n'est pas de
proposer un simple comparateur de produits, plus ou moins riche. La logique
rete nue ici consiste bien a suggérer aux entrepreneurs de contacter des indivi-
dus z conseillers bancaires et autres spécialistes financiers  z pour prendre en
charge leurs demandes. L'objectif de cette approche est mixte : il s'agit tout au-
tant d'apporter au cl ient une vraie expertise, avec un accompagnement dédié,
que de procurer la proximité humaine a laquelle restent attachées une majorité

de personnes face a un sujet potentiellement complexe.
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SR PR Comment le Crédit du Nord compte profiter de
LE GROUPE CREDIT DU NORD PROPOSE LE VIREMENT I'« open Baning »

DEPUIS UN COMPTE DETENU DANS UNE AUTRE BANQUE

i~

27 JUILLET2018 7z LES ECHOS

La filiale de Société Générale est la premiére banque a permettre a ses
clients de faire des virements depuis tous leurs comptes bancaires
Grace alA open banking », Crédit du Nord espére accélérer sa diversification.

Bienvenu dans la banque 3.0. Depuis I'espace client en ligne du Crédit du Nord,
les clients qui répartissent leurs avoirs dans plusieurs banques peuvent
depuis quelques jours consulter I'ensemble de le urs comptes, mais aussi
engager des opérations de virement . Autrement dit, un client de BNP Paribas
pourra aller piocher dans ses avoirs pour régler une facture depuis son espace
client Crédit du Nord...

Ce service n'a rien d'anodin et toutes les banques s e préparent a le proposer a
leurs clients lorsque la deuxiéme directive sur les services de paiement (DSP2)
entrera en vigueur en Franc e. L'enjeu ? Se positionner comme I'unique plate -
forme d'interaction des clients pour leurs finances . Crédit Agricole et BNP
Paribas indiquent par exemple travailler sur de tels outils.

S e Metromile entraine son IA aux petits accrochages
Keep your car 7 ) .
heatthy ——— 1 UILLET2018CAEST PAS MON UDEE !

e — Quand Metromile veut automatiser sa gestion des sinistres, il lui faut des
= données lui permettant d'entrainer son intelligence artificielle, AVA. Alors,
elle récupére quelques voitu res d'occasion et leur fait subir toutes sortes de
petits accidents et autres accrochages, grace auxquels elle constitue une
Se—— base de connaissances unique au monde.

Depuis son origine, Metromile voit un peu plus loin que son modéle de base de
I'assurance au tomobile au kilomeétre. Aussi le capteur (« Pulse ») qu'elle installe
dans les véhicules de ses clients pour mesurer les distances parcourues est éga-
lement congu pour enregistrer une multitude d'informations et de parametres
différents. Initialement exploit  és pour éclairer les conducteurs sur leurs
comportements, ils peuvent aussi apporter une aide précieuse pour mieux
prendre en charge les sinistres.

Ce sont plus particulierement les petits accrocs de la vie quotidienne qui sont
ciblés avec cette initiativ e. Qu'ils engendrent des dommages importants ou non,
ils représentent des codts de traitement considérables pour les compagnies,
parce qu'ils impliquent généralement des interventions humaines, notamment
pour lutter contre la fraude.

11, avenue de | AN@QPK¥566020005001 Pari s
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e De grandes banques effectuent des transactions

via la blockchain IBM
3 JUILLET2018 7 CRYPTONAUTE

Together. we.trade

Le service we.trade co-fondé par 9 institutions bancaires dont la  Société
générale a réalisé avec succes plusieurs transactions transfrontalieres
gréace a |l a plateforme blockchain dAU3M

We.trade est le fruit du travail de 9 grandes banques européennes telles que

Santander, Société générale ou encore HSBC. Le service a ét é développé sur

|l a plateforme blockchain dAUBM et Vi se a ¢
ments bancaires transfrontaliers

DAaprés wun article publié par Rabobpaunk, un

sieurs clients ont utilisé we.trade et ont pu envoyer de | Nargent a | ANétr
avec succes . Roberto Mancone, le directeur des opérations chez we.trade a dé-
clarée: 3La plateforme we.trade est un desrvi ce

premiéres transactions effectuées prouvent que we.trade est une solutbn solide et
commer ci al e mMdriMancone aehsliteajguté: 3 La prochaine éta
de proposer cette solution a dAautres bangqgu
seulement we.trade est une véritable réussite mais sa conception a aussi permisle
nouer des liens entre plwuwsirkeurs grandes ban

BPCE refond son approche de la banque mobile
11 JUILLET2018 L AAGEF U

Le groupe mutualiste mise sur de nouvelles fonctionnalités pour at-
teindre, voire dépasser, les meilleures offres du marché.

Les efforts de BPCE commencent & porter leurs fruits. Un an et demi aprés les
premiéres annonces sur son plan stratégique 2018 -2020, trés axé sur le numé-
rique, | e groupe mutualiste présentait hier ses derniéres innovations en banque
mobile.

BPCE vise 90% de clients actifs en ligne a cette date. Sur 15 millions de clients,

9 millions utilisent déja ses services en ligne, dont 4 millions via ses appli-

cations mobile s. Les utilisateurs se connectent en moyenne 14 fois par mois

sur mobile (contre 3 fois sur ordinateurfixe ). « Notre cible cAest
jour ouvré », indique Yves Tyrode, soit 20 a 23 par mois.

Ces nouveaux usages doivent permettre de gagner en  compétitivité, par | «Auto-

mati sation par | e client dAun certain nombr
sur | e coefficient dAexploitation (ratio de
vail des conseillers bancaires. lls doivent aussi générer en lign e du PNB supplé-

mentaire.
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Fintech : Aviva et la Macif investissent 1,8 M€ dans
un robo-advisor

11 JUILLET2018ZL AARRSs DE LAASSURANCE

Fundvisory, premiére plateforme BtoBtoC de conseil financier automatisé en
ligne, réalise son deuxieme tour de table.

Aviva France et la Macif investissent pour accélérer le développement de

| ANépar gn e.Lafiialpide lmdorapagnie br i t anni que et | a mut
rance, déja clientesde Fundvi sory, ont i nvest.i 1, 8 Me
BtoBtoC de conseil financier automatisé. Une premiére en Europe.

Crééeen2015,Fundvi sory « propose aux acteurs de

et collective un ensembl e dAoutramégablespdul ai r
allant de la connaissance client jusqu'au suivi de portefeuille personnalisé

en passant par le profilage de risque ». Laur éate du concours de
numérique de | a Banque Publiqgue dAUnvestiss

son deu xieme tour de table, porté & 60% par Aviva France et a 40% par le groupe
Macif.

Pour Aviva France et |l a Maci f, i sNANagit S
advisor et de | Aintelligence artificielle &
lutions futures .

Données bancaires pour e-commerce ultra-ciblé
18 JUILLET2018 CAEST PAS MON UDEE !

OCBC Bank, avec le choix de sa cible z les futures mamans et les méres de
jeunes enfants z révele une approche inédite, qui capitalise sur ce que
la banque connait de ses clients

La plate -forme mumstruly.com lancée entre autres par OCBC Ban Kk pro-
pose a la fois des produits de consom mation courante, une palette de services
(couvrant sant é, a ses des canmenus fraitanti deasassujatsens- Y )
portants de la maternité . L'objectif est de fournir aux mamans un point d'en-
trée unique vers tout l'aide dont elles ont besoin, gréace a la collaboration

de différents acteurs  (supermarchés, startup de téléconsultation, groupe mé-

di cal , bealamiseercpmmun de leurs offres respectives

Le point de départ de la démarche d° OCBC est, naturellement, sa longue expé-

rience des besoins des j eunes parents z elle est notamment, de trés loin, la

premiére distributrice & Singapour d'un compte d'épargne destiné a pré-

parer l'avenir des enfants Z et des enfants eux -mémes z avec, par exemple,
ses efforts en matiére d'éducation financiére autour de sa  solution « Mighty Sa-
vers ». D'autre part, les attentes de ces populations représentent clairement

une immense opportunité dans I'évolution « digitale » du monde

avenue de | AN@QPK¥566020005001 Pari s
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